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短期間で圧倒的な結果を
出す人には共通点が

あります！

今回具体例付きでお伝えし
ていきますね！



①報連相ができる

📌報告：（音声で）今日は～が爆発しました！

📌連絡：今週はこんな目標で動いています！

📌相談：今これに悩んでいて、解決方法を

教えてください・・・



①報連相ができる

相談だけになってしまいガチ・・

■密な報告を受けると、行動がずれてい
たら指摘できるし、思考が似てくる

■連絡が無いと今どんな状態で進んでい
るのかがわからない

⇒深いアドバイスができない

（もちろんこちらでも連想はします
が・・・）



報連相がずば抜けている人
■Kanataさん

報告チャットはこんな感じ！



②やり抜く力がある

📌やり抜く力

＝辛い時期があっても継続ができること

■ビジネスでは山あり谷ありは当たり前

■ライバル、タイミング、環境、

自分の頑張りやスキル意外にさまざまな
ことが結果を作用する。

⇒それでも続けられるか？？



やり抜く力が凄い人！

■くろくろさん、

飲食店を経営⇒今年は特に忙しい、

しかもブログの設定関係のトラブルが
あった

■それでも粘り月収10万円を手堅く稼
ぎ、年末はもっと行きそう

■来年頭は月収100万円を期待してま
す！

ブログやって情報発信やって、飲食店
経営して・・・それでもやり抜く！



③相手目線ができる

■ブログ、ビジネスで最も重要なこと。

■普段から癖づけるのがおすすめ！

■無料企画を含め今まで多くの人と音声をし
てきましたが、初め数分でその人がその後ど
れだけ稼ぐかおおよそわかります。それくら
い「相手目線」に明確な差があります！

■タスク機能を使って依頼！ (コンサル生サ
イト参照) 

⇒タスク中心に見ていくので、見逃さないた
めにもよろしくです！



基本24時間以内には返すので、
タスクに入れて添削や質問をして下さい！



④場の力が使える！

■基本的に世の中は絶対評価ではなく、

相対評価で回ってる

・例えば恋愛

イケメンだからモテるのではなく、

みんながイケメンと言っているからモテる

■立場がその人を作る

・例：父親、母親

「場」で稼ぐ人と認識させなければいけない！



ブログなら・・・

・全体チャットで発言をしまくる！

・結果報告

・ガンガン行動

・強気な発言 ・・・etc



そういう人は・・・

■先生

⇒この人稼がせないとヤバイ・・・

■メンバー

⇒この人はいつか稼ぐはず！

■自分

⇒俺は稼ぐ人だ！それを裏付ける行動を！



そういう人は・・・

自分

⇒立場に負けない行動を！

⇒行動めっちゃする

⇒先生稼がせないとヤバイ・・・

好循環！



ちなみに昔の僕・・・懐かしい・・



なんか昔も
同じこと言ってるｗ



⑤自分を信じない！

僕が初めの頃言われた言葉

「理解してから、行動するな！」



⑤自分を信じない！

■新しいノウハウを取り入れる時

「これって本当にうまく行くのかな・・」

「どういう理屈なんだろう」

すべてが理解できないこともあると思います。

■もちろんやっているつもりでも、悪気無くいつの
まにかずれてしまうことも・・

※僕もあります！

■自分の目標や理想は信じるべき。でもノウハウや
稼ぐ思考部分は 主観的になると失敗します。



■先生

「稼いでいる人のことがすべて

理解できるなら、そもそも今稼いでいますよね？」

■とりあえずやってみて、その中で理解する！



凄く素直！

■僕と同じコミュニティのYさん

■9か月で月収3万円⇒月収100万円！⇒年収
1000万以上！

もともとは4つコンサルに入ったが、月収3万円
程度・・・

■これが最後のコンサルと決め、とにかく先生
の言う通りに実践

■月収100万円達成した時にその秘訣として
「素直さを持って継続を続ける！」と言ってい
たのが印象的だった。

＞＞＞＞結局こういう人が伸びる！＜＜＜



短期間で圧倒的に結果を出すに
は？おさらい！

①報連相ができる

②やり抜く力がある

③相手目線ができる

④場の力が使える！

⑤自分を信じない
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SVSでより結果を出すためには？

■全体チャットでマイナス発言は禁止！

■メンバーの達成はみんなで喜ぼう！

■音声や添削などルールを守ろう！

⇒ちょっとの“良いや”が積み重なり1年後を作
る！1年後に大きな差が出る

■れんに遠慮しない！

■賢くれんを使う

⇒行動⇒報告⇒思考のすり合わせ

※会社ではPDCAを当たり前に回しますよね？
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SVS年間スケジュール

2020年

11月：スタートダッシュ
セミナー

12月：東京懇談会

2021年

1月：

2月：大阪勉強会

3月：東京勉強会

4月：その他地域懇談会

5月：

6月：

7月：その他懇談会

8月：大阪勉強会

9月：東京勉強会

10月：

ス
タ
ー
ト
ダ
ッ
シ
ュ

※日程は予定です。様子を見て柔軟に行きます。
また個人個人の進捗に合わせ柔軟なコンサルを行います。

ブ
ロ
グ
の
資
産
化

ブ
ロ
グ
複
数
運
営
、
情
報
発
信
、
中
古
ド
メ
イ
ン
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これ、覚えてますか？

■1日86400秒円！！



これ、覚えてますか？

■英語では「今」をプレゼント

（= present）といいます。

Yesterday is history.

Tomorrow is a mystery.

Today is a gift.

That’s why it is called the present.

～ルーズベルト夫人～

「今を大切に、理想の未来を作るために、

しっかりと種を撒きましょう！」


